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Fit fur die berufliche Zukunft.

m Geprufte/-r Fachwirt/Fachwirtin fur
\ /’? Versicherungen und Finanzen

Eine Branche macht Bildung







lhr Beruf fordert Sie.

Fordern Sie lhre Karriere.

Bildung zahlt sich aus, Fortbildung noch viel mehr.
Denn mit jedem weiteren Bildungsschritt sichern und
optimieren Sie lhre Karriere- und Entwicklungschancen
in der Versicherungs- oder Finanzdienstleistungs-
branche.

Die optimale Startposition fiir lhre Karriere

Viele Wege flihren Sie zum Ziel: Als Kaufmann fir
Versicherungen und Finanzen bzw. Versicherungs-
kaufmann konnen Sie direkt nach Ihrem erfolgreichen
Ausbildungsabschluss mit der berufsbegleitenden
Fortbildung beginnen.

Wenn Sie andere berufliche Qualifikationen, wie zum
Beispiel den Gepriften Versicherungsfachmann und
eine entsprechende Berufspraxis in der Versicherungs-
und Finanzwirtschaft mitbringen, steht Ihnen die Tur
zum Gepruften Fachwirt fiir Versicherungen und
Finanzen ebenfalls offen.

Fit fiir die berufliche Zukunft

Der Fachwirt zahlt seit mehr als 40 Jahren zu den
erfolgreichsten Fortbildungsangeboten in der Asseku-
ranz — und das aus gutem Grund: Er bildet ein solides
Fundament fur Ihren beruflichen Erfolg, bietet indivi-
duelle Wahlmaoglichkeiten und eroffnet beste Perspek-
tiven fur Ihre Karriere.

So kénnen Sie werden, was Sie schon immer werden
wollten: Ein Experte in der Versicherungs- und Finanz-
dienstleistungsbranche, der als Projektmitglied in der
Struktur eines groBen Unternehmens oder auch als
Agenturinhaber selbststandig arbeitet. Die typischen
Tatigkeitsfelder sind:

= Produktmanagement
= Vertriebsmanagement

= Risikomanagement

= Schaden- und Leistungsmanagement

Zur besseren Lesbarkeit haben wir weitgehend auf geschlechtsspezifische Doppelnennungen verzichtet.



Sie kennen lhre Starken.
Wir sind lhr starker Partner.

Mit Zeit und MaR die Ziele erreichen

Optimiertes Zeitmanagement ist ein Muss, wenn Sie
sich berufsbegleitend effizient fortbilden wollen. Je
nachdem, wo Sie wohnen, wie Sie gerne lernen und

wann Sie dafiir Zeit haben, kdnnen Sie hier auswahlen:

= Prasenzfortbildung: Die Fortbildung findet an rund
40 Standorten in Deutschland statt. Sie erfolgt in
klassischer Unterrichtsform, d.h. Sie lernen im
personlichen Austausch mit Dozenten und lhren
Studienkollegen.

= Online-gestlitzter Fernlehrgang: Diese Durch-
fihrungsform kombiniert Printmedien, Prasenz-
veranstaltungen, Web-Seminare und Internet-
basierte Betreuung durch ausgebildete E-Tutoren.

Unsere Erfahrung fiir lhren Erfolg

Als Brancheninsider kennen wir die beruflichen Anfor-
derungen in der Versicherungs- und Finanzwirtschaft
ganz genau. Mit dem BWV Bildungsverband, den BWV
Regional und der DVA, den Partnern im Bildungsnetz-
werk, haben Sie zudem garantierte Kompetenz und
Qualitat an lhrer Seite:

= Wir halten fir Sie ein umfassendes und qualitats-
gesichertes Weiterbildungsangebot bereit.

= Wir garantieren einheitliche Anforderungen beim
Erwerb der Qualifikation.

= Wir sichern die Qualitat der beruflichen Bildung
auf Bundesebene.
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Die richtige Entscheidung
mit individueller Wahimoglichkeit.

Ein personliches Wahlprogramm ist die strukturelle
Grundlage fur die Fortbildung zum Gepriften Fachwirt
fir Versicherungen und Finanzen.

Die Erfolgsformel lautet dabei: 3 + 1 + 1

Sie qualifizieren sich zunachst in den
drei grundlegenden Bereichen:

= Steuerung und Flihrung im Unternehmen

= Marketing und Vertrieb von Versicherungs- und
Finanzprodukten fiir Privatkunden

= Personalfiihrung, Qualifizierung und Kommunikation

Im Rahmen der Fortbildung entwickeln Sie sich suk-
zessive vom kompetenten Generalisten flir Versiche-
rungen und Finanzen zum gefragten Spezialisten.

Die individuelle Spezialisierung erfolgt im Bereich
Produktmanagement fiir Versicherungs- und Finanz-
produkte, denn hier wahlen Sie einen Qualifikations-
schwerpunkt. Anhand der Phasen eines typischen
Produktentwicklungsprozesses vertiefen Sie lhre
Kenntnisse in einer dieser Sparten:

= Sachversicherungen fir private und gewerbliche
Kunden

= Vermogensversicherungen fiir private und gewerb-
liche Kunden

= Lebensversicherungen und Betriebliche Altersver-
sorgung

= Kranken- und Unfallversicherungen
= Rickversicherungen

= Finanzdienstleistungen fir Privat- und Gewerbe-
kunden

Durch die Wahl eines betrieblichen Kernprozesses
runden Sie |hr personliches Profil ab:

= Vertriebsmanagement
= Risikomanagement

= Schaden- und Leistungsmanagement

Wahrend Vertriebsmanagement sparteniibergreifend
vermittelt wird, sind Risikomanagement sowie Schaden-
und Leistungsmanagement auf die gewahlte Sparte
abgestimmt.

Die Struktur 3 + 1 + 1 ermdglicht es lhnen, das Optimum
aus lhrer Fortbildung herauszuholen. Denn wichtig ist,
dass am Ende flir Sie das Ergebnis stimmt, damit Sie
lhre Ziele erreichen.



Die Erfolgsformel Geprifte/-r Fachwirt/Fachwirtin fiir Versich

Voraussetzungen

» Kaufmann flr Versicherungen

und Finanzen

Sarah Huber
Fachwirtin und Referentin Schaden-/
Leistungsmanagement

= Andere berufliche Qualifika-
tionen mit entsprechender

Berufspraxis in der Versiche-
.Ich empfehle die Fortbildung, weil sie

auf tiberzeugende Weise Theorie und
Praxis miteinander verbindet und sich
dadurch attraktive berufliche Perspek-
tiven auftun.”

rungs- und Finanzwirtschaft

Grundlegende Qualifikationen

= Steuerung und Fiihrung
im Unternehmen

= Marketing und Vertrieb von
Versicherungs- und Finanzpro-
dukten fir Privatkunden

» Personalfiihrung, Qualifizierung

und Kommunikation




erungen und Finanzen

Produktmanagement

= Sachversicherungen fiir private
und gewerbliche Kunden

Vermogensversicherungen fur

private und gewerbliche Kunden

Lebensversicherungen und
Betriebliche Altersversorgung

Kranken- und
Unfallversicherungen

Ruckversicherungen

Finanzdienstleistungen flir

Privat- und Gewerbekunden

Betrieblicher Kernprozess
= Vertriebsmanagement
= Risikomanagement

= Schaden- und Leistungs-
management

Weiterbildung / Studium
= Ausbildung zum Ausbilder

= Spezialisten Produktmanage-
ment (DVA)

= Hochschulstudium

= Bachelor of Insurance
Management (B.A.)
Versicherungsbetriebswirt (DVA)




Sie entscheiden,

wann Sie am Ziel sind.

Nach dem Fachwirt flir Versicherungen und Finanzen
gibt es weitere Herausforderungen, denen Sie sich
stellen konnen:

Ausbildung zum Ausbilder

Fachwissen weiterzugeben ist immer eine lohnende
Sache: Als Ausbilder, Trainer oder Dozent sind Sie am
richtigen Platz. Ubrigens: Mit dem Abschluss Gepriifter
Fachwirt flir Versicherungen und Finanzen haben Sie
bereits die schriftliche Prifung zur Ausbildereignung
in der Tasche.

Spezialisten Produktmanagement (DVA)

Sollten Sie sich in einer besonderen Sparte berufs-
begleitend Spezialwissen aneignen wollen, sind die
Spezialisten Produktmanagement (DVA) die richtige
Wahl fur Sie. Dieses Angebot richtet sich an Mitarbeiter
in Versicherungsunternehmen (Innen- und Aul3en-
dienst) sowie an Vertriebspartner.

Hochschulstudium

Die Tur zum Hochschulstudium steht lhnen nach dem
erfolgreichen Fachwirtabschluss offen. Die Partner
im Bildungsnetzwerk Versicherungswirtschaft bieten
lhnen zum Beispiel in Zusammenarbeit mit Hochschu-
len verschiedene berufsbegleitende Studiengange
mit versicherungsfachlichem Schwerpunkt an.

Bachelor of Insurance Management (B.A.)

Um eine anspruchsvolle Fach- und Fiihrungsaufgabe
in der Versicherungs- und Finanzwirtschaft einnehmen
zu kénnen, ist der Bachelor-Studiengang Insurance
Management (B.A.) ein ausgezeichneter Weg. Sie
schlieBen das Studium mit dem international aner-
kannten akademischen Grad Bachelor of Arts ab. lhr
Pluspunkt: Da lhnen Ihre Fachwirtfortbildung ange-
rechnet wird, verkirzt sich lhre Studienzeit um drei
Semester.

Der seit Jahren renommierte Abschluss Versicherungs-
betriebswirt (DVA) kann im Rahmen des Bachelorstu-
diums weiterhin erworben werden.

Andreas Herzog,
Fachwirt und Inhaber eines
Maklerunternehmens

Wenn man die Méglichkeit hat,
eine gute Fortbildung zu machen,
dann sollte man es tun. Man kann
davon nur profitieren. Und jedem,
der sich selbststdandig machen will
oder eine Karriere bei einem Versi-
cherer anstrebt, wiirde ich dringend
dazu raten.”
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Ihr Ziel im Fokus:

Mehr Flexibilitat beim Lernen.

Wir haben stets ein offenes Ohr fiir Sie

Nicht alles im Leben lauft immer genau so, wie Sie
es geplant haben. Wenn Ihnen wahrend lhrer Fort-
bildung mal etwas dazwischenkommt, finden wir
gemeinsam mit lhnen die beste Losung.

Wechseln Sie zum Beispiel das Unternehmen,
mussen die Fortbildung aus wichtigem Grund unter-
brechen oder lhre Firma versetzt Sie an einen anderen
Standort, gibt es auch dafiir einen Plan B:

= Sie konnen |hre Fortbildung auch spater fortsetzen,

= je nach Verfligbarkeit kdnnen Sie an einem
anderen Standort fortfahren oder

= Sie wechseln in die online-gestiitzte Variante.

Mit finanzieller Unterstiitzung geht’s leichter
Fur Ihre Fortbildung kdnnen Sie tibrigens auch
finanzielle Unterstiitzung erhalten:

= Der Fachwirt fur Versicherungen und Finanzen ist
die am haufigsten geforderte Weiterbildung in der
Versicherungswirtschaft. Fragen Sie einfach nach —
die Chancen stehen gut, dass dies auch in lhrem
Unternehmen zur professionellen Personalentwick-
lung zahlt.

= Oder Sie beantragen staatliche Fordermittel, wie
z.B. Meister-BAfoG oder andere bundesweite bzw.
landerspezifische Gelder.



Weitere Informationen zum Gepriiften Fachwirt fiir
Versicherungen und Finanzen

Haben Sie noch Fragen zu lhrer beruflichen Weiterbil-
dung? Wir stehen lhnen immer gerne mit Rat und Tat
zur Seite:

www.bwv.de
www.fachwirt-welt.de

Hier erfahren Sie mehr von Praktikern:

www.bwv.de/fachwirt-interview

Ausfuhrliche Informationen zum Meister-BAfoG
beinhaltet diese Webseite:

www.meister-bafoeg.info
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Berufshildungswerk der Deutschen
Versicherungswirtschaft (BWV) e.V.
Arabellastral3e 29

81925 Miinchen

Telefon 089 922001-848
Telefax 089 922001-844
info-bb@bwv.de
www.bwv.de



